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WINLine® WEB CRM-Systeme:

I WINLine® CRM | : € 2.995,00
0 WINLine® CRM II: € 7.090,00

Voraussetzung fir den Einsatz: Corporate WINLine® SYSTEM,
WINLine® FAKT bzw. Corporate WINLine® FAKT

Udine 34

936 81

WINLine® CRM: 936 82

I Bei gleichzeitigem Einsatz von WINLine®: € 485,00/Benutzer
0 ohne Anbindung an die ERP-Software von MESONIC
("stand alone"): € 730,00 pro Benutzer.

WINLine® CRM Compact
ll Das Entgelt fur die Softwarenutzung betrdgt monatlich je
Benutzer € 29,00 inkl. regelmaBiger Update-Wartungsvertrag.
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Ur jeden Benutzer.



